
【講師】 橋本
は し も と

 泉
いずみ

 氏 

【講師プロフィール】 

・中小企業診断士 

・販売士検定１級 

青山学院大学文学部 

史学科卒業。 

（株）和光において 

紳士服売場、婦人 

雑貨売場にて販売、 

商品開発、顧客情報 

管理、新人研修、 

ディスプレイ担当。 

平成 8 年独立。 

平成 9 年中小企業診断士として登録現
在に至る。 

 

著書 (共著)『店長のための完璧コーチング

術』繊研新聞社、雑誌『商業界』 連載‘接遇

が楽しくなるヒントの泉’静岡経済研究所 

『ＳＥＲＩ』経営茶房接遇のマナー連載、 

雑誌『企業診断』同友館 コンピテンシーとコ

ーチング 等 

 

開催日時: 令和元年１１月５日（火） 

１４：００～１６：００ 

会  場: 福生市商工会 扶桑会館  
（東京都福生市本町９２番地５） 

受 講 料: 無料 

定 員: ２０名（先着順：定員になり次第締切） 
※参加を希望される方はお早めに申込ください。 

※お車でお越しの際は、市営福生駅西口駐車場をご利用ください。 

※服装は私服で構いません。ラクな格好でお越しください。 

 

消費税増税に負けない！  

ピンチをチャンスに変えて自社を伸ばす為の実践ポイントセミナー

お問合せ：福生市商工会事務局（担当：柴田） 

TEL：042―551―2927（受付時間：平日の８時30分～午後 5時まで） 

講習会参加申込書（FAX:042-551-6179） 
事業所名  連絡先 TEL  

所 在 地  参加者氏名  

 

※ご記入いただいた個人情報につきましては、講座開催に係る受講者の確認、受講者名簿の作成管理、連絡用ほ
か、それぞれの事業に関わる情報提供のために利用させて頂きます。 

  ついに消費税が１０％に引き上げられ、同時に軽減税率

制度、キャッシュレス・消費者還元事業が開始となりました。 

今後もさらに消費の落込みが懸念される中で、小規模事業

者はこれらの影響を最小限に抑える対策を実践していく必要

があります。 

この打開策の 1 つとなるのが、プレミアム商品券や地域内

に流通する商品券・クーポン券の活用です。 

みなさんは地域限定購買力を囲い込む取り組みを積極的に

行なっていますか？   

これらの活用次第では、確実に売り上げを増やす効果を得

ることができます。 

本セミナーでは、あらたな顧客獲得を目指し、いかに自店

のファンになってもらうか、について学びます。 

各地の事例を題材にして販売促進のヒントを交えながら、

売上アップの方策、自身のお店への集客、ぜひ、この機会に

参加し、お客様に長く支持されるお店作りの方法を知って環

境変化に対応して行きましょう。 

～ 地域内に流通する商品券・クーポン券を上手に商売に活かすには？ ～ 

【講習会内容】 

◆プレミアム付き商品券が生み出す 

ビジネスチャンスを見直そう 

◆商品券・クーポン券を活用した商売販売事例 

◆お金をかけない販売促進 

◆初来店のお客様に満足してもらえる魅力ある

店づくり 

◆信頼作りとロイヤルカスタマー化 


